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Unsere wichtigste
Erwarturg an die
Forstwirtschaft: Flanen
giner vollen Nutzung
fir 201 1.
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Regionale Sagewerke fiir Konti-
nuitat im Holzmarkt

Mit der Fusion der fiinf Kanto-
nalsektionen des Schweizerischen
Holzindustrieverbandes zum Regi-
onalverband Ost von Holzindustrie
Schweiz HIS Ost 2004 wurde auf
Verbandsebene der Tatsache Rech-
nung getragen, dass immer weniger
Sdgewerksunternehmen am Markt
aktiv waren. Die guten Kontakte
und Beziehungen zu Waldbesitzer-
verbinden und Forstdiensten werden
seit dieser Zeit durch ein Gremium
aus allen Verarbeitungsrichtungen
gepflegt. Das Gremium nimmt den
statutanschen Auftrag wahr, mit den
Waldbesitzerverbinden Gespriche
und Verhandlungen iiber den Holz-
markt zu fithren. Die rund 80 Rund-
holz verarbeitenden Betriebe der
MNord-Ostschwelz verarbeiten iiber
350000 m* Fichte/Tanne Rundholz
und ca. 45°000 m* Laubholz. Die Ein-
schnittmenge konnte auch wihrend
der Strukturbereinigung gehalten
werden.

Holzmobilisierung

Das Schlagwort Holzmobilisierung
ist seit drel bis vier Jahren in aller
«Holz»-munde. Aufgekommen in
emer Phase, als noch von mehreren
Grosssigwerksprojekten die Rede
war und Mehrnutzungen als realis-
tisch angeschen wurden. Die damalige
Nutzung von Fichte/Tanne lag bei
rund 3.3 Mio. Festmeter. Mittlerweile
ist die Nutzung an Fichte'Tanne unter
3.0 Mio Festmeter gesunken und fiir
2009 erwarten wir eine noch tiefere

Menge als 2008 (2.89 Mio). Es ist
eng geworden fiir die Sigeindustrie.
Ohne ausreichende Versorgung sin-
ken Auslastung und Marge schnell.
Dras Schlagwort Holzmobilisierung ist
elgentlich ein falscher Ausdruck. Klar,
es miisste heissen Waldbesitzermobili-
sierung. Die Schweizer Sageindustrie
gibt den Waldbesitzern definiiv die
Sicherheit, dass sie nie mehr auf Ma-
delholz sitzen bleiben. Der INachfra-
ge-Wettbewerb sorgt auch dafiir, dass
die Waldbesitzer von Preisaufschligen
bei Schnittholz profitieren.

Dass die C und D Qualititen dank
der Nachfrage nachhaltig aufgewertet
werden, 1st erfreulich. Parallel zu die-
ser Absatzsicherheit muss aber auch
die Versorgungssicherheit wachsen.
Trotz Lothar und Kiferkalamitit ist
es micht nachvollziehbar, dass Unter-
nehmen, die in den letzten Jahren thre
Kapazititen aufgebaut haben heute
zum Spielball verschiedenster Inter-
essen werden. An dieser Stelle unsere
wichtigste Erwartung an die Forst-
wirtschaft: Planen einer vollen Nut-
zung fiir 2011, Die regionale Holz-
industrie hat bis zum Jahresende ei-
nen Zusatzbedarf von ca. 100°000 m?
Madelholz. Uns allen ist bewusst,
dass mittelfristig die Holzernte wieder
auf ein Niveau iiber 3 Mio m® steigen
muss. e Mengenpotenziale fiir ei-
nen moderaten Vorratsabbau liegen
in heute noch schwer zuginglichen
Gebieten. Wenn in diesen Gebieten
ein Vorratsabbau stattfinden soll, der
wirtschaftlich begriindet ist, muss der
gezielte Waldstrassenbau in diesen
Gebieten angepackt werden.



Strategie

Diie regionalen Sigewerke decken
thren Rundholzbedarf traditionell
iiber lokale Lieferanten. Dies sind
meist Forster, die fiir private und
offentliche Waldbesitzer neben der
Pflege auch die Vermarktung an die
regionalen Abnehmer iibernehmen.
Dank kurzen Kommunikationswe-
gen und langjihrigen Geschiftsbe-
zichungen ist ein grosses gegenseitiges
Wissen um Mengen, Qualititen und
Maoglichkeiten aufgebaut worden,
das sich in vielen Sondersituationen
wie Stiirmen, Kalamititen aber auch
Phasen der Unterversorgung bewihrt
hat. Die Versorgung von Grossbetrie-
ben mit iiberregionaler Ausstrahlung
im Einkauf hat in den letzten Jahren
diverse neue Akteure auf den Plan
gerufen. In der ersten Phase als
Selbsthilfeorganisationen aktiv um
Problemsortimente zu vermarkten,
sind heute alle in der Nord-Ost-
schweiz titigen Biindelungsorga-
nisationen zu Gesellschaften mu-
tiert, die nach marktwirtschaftlichen
Gesichtspunkten beurteilt werden
miissen. Fiir die Versorgung der
regionalen Sagewerke spielen die
Biindelungsorganisationen eine eher
kleine Rolle. Thr «Direktzugriffs auf
die Wald- und Forstwirtschaft wirft
aber Fragen auf. Wenn Herr Peter
Hofer als Verwaltungsratsprisident
der ZiirichHolz AG von «einigen
Kunden, die an den Holzvermittlern
vorbei zu Holz zu kommen versu-
chen» spricht, schwingt auch bei den
regionalen Sigewerken ein Unbeha-
gen mit. Wenn von Marktmacht und
fehlender Unterstiitzung gesprochen
wird, sollte emnes bedacht werden:
Nicht das Angebot festigt die Preise
nachhaltig sondern die Nachfrage.
Diie Vermittlungsorganisationen sind
auf der Suche nach threm Platz in der
Wertschopfungskette und haben bis
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dato nicht beweisen konnen, dass
sie in der Lage sind Verbesserungen
in der Versorgung der Holzindus-
trie zu erreichen. Die Strategie der
kleinen und mittleren Sigewerke
wird deshalb auch in Zukunft sein,
miglichst viel Rundholz im direkten
Kontakt mit den Waldbesitzern oder
Revierforstern einzukaufen. Aus der
Region fiir die Region gilt auch fiir
die Rundholzversorgung.

Marktgesprache als Basis, Preis-
empfehlungen als Angebot

Das Angebot an die Waldbesitzer
ist klar: Richtpreisempfeblungen,
die die Nutzungsplanung erleichtern
und fiir beide Seiten als kalkwlierbare
Grdsse dienen kinnen. Die regionale
Sdgeindustrie hat erfreut zur Kenntnis
genommen, dass die Ostschweizer
Waldeigentiimer weiterhin Einfluss
auf die Preisbildung nehmen wol-
len. Erfreulich, dass wirtschaftliche
Uberlegungen mit ein Grund sind,
dass sich die Waldbesitzer klar zur
regionalen Holzindustrie beken-
nen. Die regionale Holzindustrie ist
sich im Gegenzug bewusst, dass die
Waldbesitzer mit threm Bekenntnis
zur Nutzung die Verantwortung fiir
die Versorgung der Unternehmen
mit Rundholz wahrnehmen. Die
Sigewerke brauchen ausreichend
Rohstoff, die Waldbesitzer gute
Rundholzpreise. Heute kann sich
der Waldbesitzer auf den Wettbewerb
um sein Holz verlassen. Diass das so
bleibt, dafiir sorgt eine starke regio-
nale Holzindustrie.

Komtaki:

Toni Horat, Leiter Holzmarkt HIS Ost,
Orberdirfli 8a, 9215 Schonenberg,
Mail: fori borat@thurbolzch

Dras Angebot an

die Waldbesitzer ist
kiar: Riditpreisemp-
fehlungen, die die
Mo trngsplanun g er

leichtern und filr beide
Leiten als kakwierbare
Grisse dienen kdnnen.
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